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ESTRATEGIAS PARA SEGUIR CRECIENDO

Negocios con proyeccion internacional

La presencia en el extranjero se ha convertido en una de las principales ambiciones de las empresas jovenes de sectores
tan dispares como la arquitectura, la dietética, las nuevas tecnologias y los servicios de coches de lujo.

EXPANSION. Barcelona

La tecnologia triunfa en las
jornadas del Dia de I'Em-
prendedor organizadas por
la empresa municipal Barce-
lona Activa. Los premios
Barcelona Capital Empren-
dedora recayeron ayer en las
empresas 3D Productions,
Futurlink, Gigle e Index. Las
tres primeras son de base
tecnologica y la cuarta ofre-
ce servicios de consultoria
para productoras musicales.
Todas pertenecen a sectores
que el Ayuntamiento de Bar-
celona ha identificado como
claves para invertir en los
proximos afos.

Index, que ha recibido un
microcrédito de La Caixa por
20.000 euros, se ha fundado
este mismo afo y tiene dos
perfiles de cliente: los sellos
de musica electronica y las
tiendas de discos y distribui-
doras del pais. Ya trabaja con
sellos de Francia y Estados
Unidos y espera facturar
44.000 euros en 2008. 3DPro-
ductions aplica una nueva
tecnologia a la creacion de
imagenes en tres dimensio-
nes. Las cuatro premiadas su-
man 103 trabajadores, con una
facturacion de 7,9 millones.
Gigle y Futurlink son mas ve-
teranas. La primera, fundada
en 2006 ha conseguido 31 mi-
llones de dolares en dos ron-
das de financiacion. Futur-
link, premiada por su poten-
cial de crecimiento, espera al-
canzar una cifra de negocio
de 6,5 millones este afio.

En la jornada de ayer, Lluis

Yareras, gerente del area de
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Juan Carlos Riviero es el presidente y el consejero |
delegado de Gigle Semiconductors.Esta
empresa catalana ha conseguido cerrar en tan
solo dos anos dos rondas de financiacion con |
capital riesgo internacional que le han permitido
obtener recursos por valor de 31 millones de
dolares. Riveiro explicd ayer que la empresa se

vio obligada a recurrir a capital internacional,
porque los fondos espanoles no son tan
arriesgados y no entienden modelos de negocio
como el de Gigle.La empresa desarrolla un chip

que permite la interconectividad de los distintos
aparatos que hay en un hogar,desde el televisor
hasta el ordenador.La empresa tiene puesta

ahora su mirada en el Nasdaq.

Emprenedors
en Expansi
Patrocins. [RSTERY

Triomfar al mén amb

Pablo de la Pena, director de El Naturalista. /&

innovacion del Col-legi de
Metges de Barcelona y la di-
rectora general de Biocat,
Montserrat Vendrell habla-
ron de las claves para crear
una empresa en el sector de
la salud. Santiago Pages, di-
rector de comercio de Turis-
me de Barcelona reflexiond
sobre el impacto de los cam-
bios sociales y de los habitos
de consumo en el turismo.

“El que fracasa es el que no lo intenta”

Félix Revuelta, fundador y presidente de Naturhouse, dijo ayer
que los emprendedores pueden cometer errores, pero que
equivocarse no es fracasar."Quien fracasa es el que nolo intenta;
afirmé durante su intervencion el maximo responsable de la
cadena de establecimientos de dietética y nutricion, que cuenta
actualmente con mas de 1.700 locales en 22 paises, entre centros
propios y franquiciados.En 1992, Naturhouse abrié su primer
establecimiento en Vitoria."Fue un error,admitié Revuelta, quien
hizo una encendida defensa de la franquicia como férmula
comercial.”No le veo ningln inconveniente] explicd tras destacar
las grandes ventajas que,a su juicio, ofrece este sistema y
comentar que cuando la cadena abre una tienda propia en un
nuevo mercado normalmente surgen rdpidamente en la zona
emprendedores que desean poner en marcha franquicias.Con
una cifra de negocio de 300 millones de euros prevista para el

actual gjercicio y mas de 1.900 establecimientos, Naturhouse es la
principal compania del grupo familiar Kiluva, que integra a otras
cuarenta empresas, entre filiales y participadas, en sectores como
la perfumeria, el vino, la hosteleria, la aviacion corporativa o la
biotecnologia; Kiluva participa en algunas sociedades cotizadas
como Natraceutical, Sniace o Inbesos. Félix Revuelta sefalo que
un sector en el que le gustaria concentrar sus esfuerzos en el
futuro es el de las energias renovables, y, especialmente, los
biocombustibles. El presidente de Kiluva y Naturhouse descarto
la posibilidad de salir al mercado burséatil como via para acelerar
el crecimiento de la cadena de centros de dietética y nutricion:
“no nos hace falta)asegurd.
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Juan Carlos Riveiro, socio fundador de Gigle./ Elena Raman

Solidaridad rentable

social y ganardinero ala vez.

Axel Hotels se lanza a buscar socios

El empresario Juan Julia, MBA de Esade, abri6 su primer hotel en
2003.Sin embargo, Julia asegura que la idea de negocio que ha
dado lugar a la cadena Axel Hotels le rondaba la cabeza desde
hacia afos.La compania hotelera, con establecimientos en
Barcelona, Buenos Aires y Berlin —éste Ultimo abrira sus puertas
el proximo ano-, esta especializada en el publico homosexual.
“Nuestros hoteles no se diferencian en nada respecto a los de la
competencia, salvo en que nosotros respetamos, toleramos y
valoramos la diversidad;explico ayer Julia. El empresario recuerda
que durante los primeros anos le costé encontrar financiacion, ya
que su idea de negocio era totalmente nueva.Pero, el capital no
es tonto, cuando ve un buen negocio con un estudio serio detras
es muy receptivo; aseguro. Actualmente, la empresa esta inmersa
en la busqueda de un socio que le permita emprender una
segunda fase de crecimiento.Tal y como explicé Julia, la
compania planea llevar a cabo una ampliacién de capital en

su empresa patrimonial que permita crecer con la compra de
inmuebles.“En la matriz no entrara nadie, al menos ahora -dijo-;
si dejamos que entre alguien, podria haber divergencias en el
planteamiento del negocio’Axel Hotels se ha marcado el objetivo
de contar con una red de cinco hoteles en cinco anos.

Drivania dard
entrada a un
inversor privado

La empresa de Gerard
Martret nacié en 2001 en el
trastero de una oficina en
Olesa de Montserrat (Baix
Llobregat). Siete afos
después,y con la ayuda de
sus dos hermanos, Drivania
| organizalos traslados en
coches de lujo alquilados de
AR | directivos y empresarios de
o' | masde450 ciudades de todo

La primera coleccion de zapatos respetuosos con el medio ambiente de El
Naturalista empez6 a andar hace siete anos en la Rioja. Hoy, la empresa de Pablo

de la Pena ha dado la vuelta al mundo, vende un 90% de su produccion fuera de
Espana y obtuvo una facturacion de 21 millones de euros en 2007. A pesar

de la competencia asidtica, el Naturalista mantiene el disenio, la fabricacidn y la
comercializacion en Espana. Ademas, De la Pena asegura que sélo se utilizan tintes
naturales y materiales reciclados. El Naturalista es mas que un fabricante de zapatos,
“intentamos sequir y transmitir una filosofia unica y solidaria;dice De la Pefa. Por
cada par de zapatos vendido, la empresa destina un euro a proyectos en el tercer
mundo. El Naturalista ha demostrado que una empresa puede tener conciencia

el mundo.El afo pasado
facturé 3,5 millones de euros,
di6 trabajo a 2.000 choferes

y cuenta en su cartera de
clientes con mas de 1.500
empresas. Ademas de su
central de Barcelona, Drivania
ha abierto delegaciones
comerciales en Madrid y Paris
y se dispone a desembarcar
en Nueva York, Shangai,
Londres y Frankfurt. Segun
Martret,la empresa negocia
ahora la entrada de un
inversor privado para
acelerar su crecimiento.

Emorendemos

:Xa\.rier Claramunt, funddor de Equip Xavier Claramunt./eR.
Los edificios singulares de Claramunt

El arquitecto y disenador de joyas Xavier Claramunt tiene claro
que hay que apostar por proyectos osados para que la empresa
adquiera renombre. Claramunt estudié ingenieria aeronautica,
pero pronto descubri6 que no era su pasion y constituyo,en 1990
una empresa de joyeria y arquitectura.”La ornamentacion es muy
agradecida, porque permite que tengas ingresos muy rapidos,lo
que no pasa con la arquitectura;explico ayer el disenador.
Combinando los dos negocios ha logrado afianzar una empresa
de éxito, que ha disenado, entre otros, el hotel Chic & Basicen el
Born de Barcelona.Entre sus disefios mas atrevidos se encuentra
Galactic Suite, un hotel en el espacio que desarrolla junto con un
inversor arabe y que debe estar operativo en 2010.Ahora busca
inversor para desarrollar un proyecto similar en el fondo del mar.
Segun Claramunt, la formacion arquitecténica catalana es muy
buena pero el diseno tiene muy poca portada internacional’
Equip Xavier Claramunt cuenta con una filial en Hangzhou (China)
desde 2004.En el pais asiatico proyecta la construccion de
rascacielos como las Flamenco Towers de Pekin junto con un
socio local. También ha disenado viviendas en Europa del Este.
Claramunt explico que lo mas importante cuando uno quiere
crear un negocio es lanzarse."Si uno tiene una idea, debe
apostarse por ella; zambullirse y empezar a nadar; tarde o
temprano, sabiendo rectificar a tiempo, se encuentra el camino
para que el negocio salga adelante; cuenta el arquitecto.



